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OUTSELL PLAYBOOK

JOURNAL EXTÉRIEUR — DECISION
Diagnostiquer la vitesse du pipeline avant de l’optimiser

QUESTION

Comment les équipes ABM devraient-elles interpréter la vitesse du pipeline lorsque les possibilités varient en taille,

en âge et en processus de vente?

PENDANCE DU GUIDE

Une période de fermeture moyenne plus rapide peut se produire parce que les transactions faciles se rapprochent

alors que les occasions complexes restent ouvertes. Un pipeline plus grand peut augmenter une formule de

vitesse sans améliorer la progression de l'acheteur.

Commencez ici.

Choisissez la cohorte d'opportunités.

VOTRE SITUATION

Compte ou cohorte

Décision de prendre

État de départ et exclusions

Sources de données, dates et limites

Inconnus à valider

TRAVAILLEZ PAR LE GUIDE

1. Choisir la cohorte d'opportunité

Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

2. Valider les horodatages d'étape

Preuves ou commentaires

Produit ou décision



OUTSELL AI ACCOUNT RELEVANCE. CLEAR OWNERSHIP.

outselll.com OUTSELL DOCUMENT  |  2

Propriétaire et point d'examen

3. Garder les offres ouvertes visibles

Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

4. Localiser les goulets d'étranglement des acheteurs

Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

5. Paire temps avec conversion

Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

COMPARER LES OPTIONS

Durée du cycle en régime fermé

Utile lorsque : Décrire les résultats atteints

Limitation: exclut les accords non réglés

Mesure suggérée : montrer la combinaison de cohortes et de transactions

Pourquoi cela correspond à notre situation

Preuves nécessaires avant d'agir

Vue sur l'âge de la scène

Utile quand: Trouver des goulets d'étranglement actuels

Limitation : Ne prévoit pas de résultats éventuels

Mesure proposée: Examiner les conditions préalables de l ' acheteur

Pourquoi cela correspond à notre situation

Preuves nécessaires avant d'agir
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Évolution de la cohorte d'entrée

Utile quand : Évaluer le soutien à l'étape

Limitation : Besoin d'un suivi mûr

Mesure suggérée : Utiliser des fenêtres d'observation égales

Pourquoi cela correspond à notre situation

Preuves nécessaires avant d'agir

ENGAGEMENT À UNE PROCHAINE ÉTAPE

Action choisie

Propriétaire responsable

Approbation requise

Mesure de succès et définition

Date de révision

Continuer, réviser ou arrêter les critères

Guide : https://outselll.com/fr/blogs/pipeline-velocity/

Politique en matière d'édition et de preuve : https://outell-ai-agency.marketplace-0455.chatgpt.site/editorial-policy/


