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OUTSELL PLAYBOOK

JOURNAL EXTERIEUR — DECISION

ABM agentique et ABM traditionnel : comparer les modéles

QUESTION

Quand I'agent ABM est-il un meilleur choix qu'un programme de compte principalement manuel ?

PENDANCE DU GUIDE

Agentic ABM gagne son avantage lorsqu'il transforme les preuves de compte approuvées en une action suivante
pertinente avec un travail moins répété. La stratégie, la qualité des preuves et les décisions humaines continuent
de déterminer si cet avantage atteint I'acheteur.

Commencez ici.

Sélectionnez la décision de compte.

VOTRE SITUATION

Compte ou cohorte

Décision de prendre

Etat de départ et exclusions
Sources de données, dates et limites
Inconnus a valider
TRAVAILLEZ PAR LE GUIDE
1. Sélectionnez la décision du compte
Preuves ou commentaires
Produit ou décision
Propriétaire et point d'examen
2. Approuver le mémoire de preuve
Preuves ou commentaires
Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen
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3. Préparer le jeu connecté

Preuves ou commentaires
Produit ou décision
Propriétaire et point d'examen
4. Revoir le rapport de vente

Preuves ou commentaires
Produit ou décision
Propriétaire et point d'examen
5. Comparer la qualité et le co0t total
Preuves ou commentaires
Produit ou décision
Propriétaire et point d'examen
COMPARER LES OPTIONS
Lecture manuelle du compte

Utile lorsque: Petite portée de compte stable

Limitation : les mises a jour reposent sur la discipline de I'équipe

Mesures proposées : Examiner la bréeve cadence
Pourquoi cela correspond a notre situation
Preuves nécessaires avant d'agir

Détermination du flux de travail
Utile lorsque : Les entrées et le routage sont prévisibles
Limitation: Poignées contexte inhabituel mal

Mesure suggérée : Définir la propriété d'exception
Pourquoi cela correspond a notre situation
Preuves nécessaires avant d'agir

Programme financé par des agents
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Utile lorsque : Le contexte des comptes change entre les taches
Limitation : doit étre vérifiée et examinée

Action suggérée: Piloter un plans d’action commerciaux connecté
Pourquoi cela correspond a notre situation

Preuves nécessaires avant d'agir

ENGAGEMENT A UNE PROCHAINE ETAPE
Action choisie

Propriétaire responsable

Approbation requise

Mesure de succes et définition

Date de révision

Continuer, réviser ou arréter les critéres

Guide : https://outselll.com/fr/blogs/agentic-abm-vs-traditional-abm/

Politique en matiere d'édition et de preuve : https://outell-ai-agency.marketplace-0455.chatgpt.site/editorial-policy/
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