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OUTSELL PLAYBOOK

JOURNAL EXTERIEUR — DECISION

Sept vérifications pour la stack technologique ABM agentique

QUESTION

Quelles sont les responsabilités technologiques a couvrir avant qu'une équipe d'entreprise ajoute ABM agentique
a sa pile existante?

PENDANCE DU GUIDE

Commencez par l'enregistrement du compte que les ventes utilisent réellement. Un agent de recherche, une
plateforme d'activation et un tableau de bord peuvent chacun décrire differemment la méme entreprise.

Commencez ici.

Responsabilités du systéme de cartographie.

VOTRE SITUATION

Compte ou cohorte

Décision de prendre

Etat de départ et exclusions
Sources de données, dates et limites
Inconnus a valider

TRAVAILLEZ PAR LE GUIDE

1. Responsabilités du systeme cartographique
Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

2. Vérifier les relations de compte

Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen
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3. C'est le boulot de I'agent.

Preuves ou commentaires
Produit ou décision
Propriétaire et point d'examen
4. Remises de | ' activation des essais
Preuves ou commentaires
Produit ou décision
Propriétaire et point d'examen
5. Réconcilier le rapport pilote
Preuves ou commentaires
Produit ou décision
Propriétaire et point d'examen
COMPARER LES OPTIONS
Pile d'exploitation conduite par CRM
Utile lorsque: les relations de compte et les dossiers de vendeur doivent étre consolidés

Limitation : La recherche et I'activation peuvent nécessiter une conception supplémentaire du flux de travalil

Mesure suggérée : Tester le chemin d'enregistrement complet d'un compte
Pourquoi cela correspond a notre situation
Preuves nécessaires avant d'agir

Couche de compte-journer
Utile quand: Les équipes ont besoin de files d'attente explicites de comptes basées sur I'état
Limitation : La logique de I'étape peut cacher plusieurs situations commerciales

Mesure suggérée: Valider les cas de client et d'expansion
Pourquoi cela correspond a notre situation
Preuves nécessaires avant d'agir

Flux de travail lié a I'lA
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Utile lorsque: La recherche ou les chemins de rédaction varient selon les comptes
Limites : Besoins en matiére d'évaluation, d'examen et d'exécution

Mesure suggérée : Piloter les extrants acceptés et le traitement des exceptions
Pourquoi cela correspond a notre situation

Preuves nécessaires avant d'agir

ENGAGEMENT A UNE PROCHAINE ETAPE
Action choisie

Propriétaire responsable

Approbation requise

Mesure de succes et définition

Date de révision

Continuer, réviser ou arréter les criteres

Guide: https://outselll.com/fr/blogs/agentic-abm-technology-stack/

Politique en matiere d'édition et de preuve : https://outell-ai-agency.marketplace-0455.chatgpt.site/editorial-policy/
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