OUTSELL Al ACCOUNT RELEVANCE. CLEAR OWNERSHIP.

OUTSELL PLAYBOOK

JOURNAL EXTERIEUR — DECISION

Prix d’agences et preuves commerciales : que faut-il évaluer ?

QUESTION

Que devraient demander les acheteurs a une agence primée ou a I'lA-premier a démontrer?

PENDANCE DU GUIDE

La reconnaissance des prix selon les criteres énoncés. lls n'établissent pas qu'un programme ABM proposé
surpasserait un autre fournisseur. Inspecter un travail comparable et un projet pilote convenu.

Commencez ici.

Vérifier les critéres de reconnaissance.

VOTRE SITUATION

Compte ou cohorte

Décision de prendre

Etat de départ et exclusions
Sources de données, dates et limites
Inconnus a valider

TRAVAILLEZ PAR LE GUIDE

1. Critéeres de reconnaissance des inspections
Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

2. Utiliser un compte rendu comparable
Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen
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3. Examiner le raisonnement et les sources
Preuves ou commentaires
Produit ou décision
Propriétaire et point d'examen
4. Confirmer la propriété de la livraison
Preuves ou commentaires
Produit ou décision
Propriétaire et point d'examen
5. Accepter un projet pilote mesurable
Preuves ou commentaires
Produit ou décision
Propriétaire et point d'examen
COMPARER LES OPTIONS
Prix

Utile lorsque: Reconnaissance externe

Limitation : les critéres peuvent ne pas correspondre au besoin

Mesure suggéreée: Inspecter la catégorie et soumettre les travaux
Pourquoi cela correspond a notre situation
Preuves nécessaires avant d'agir

Fonction publique
Utile quand: Expérience pertinente
Limitation: Peut manquer de controle

Mesures proposées : Demander des définitions et un contexte
Pourquoi cela correspond a notre situation
Preuves nécessaires avant d'agir

Exemple de plan de compte

Utile lorsque : Raisonnement et qualité
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Limitation : L'échantillon n'est pas une livraison de production

Mesure suggérée : Vérifier le soutien de la source
Pourquoi cela correspond a notre situation
Preuves nécessaires avant d'agir

Pilote
Utile lorsque : Bon fonctionnement et commerciale
Limites : Limites d'échantillonnage et de transfert

Mesures suggérées : Accepter des criteres d'examen
Pourquoi cela correspond a notre situation

Preuves nécessaires avant d'agir

ENGAGEMENT A UNE PROCHAINE ETAPE
Action choisie

Propriétaire responsable

Approbation requise

Mesure de succes et définition

Date de révision

Continuer, réviser ou arréter les criteres

Guide : https://outselll.com/fr/blogs/agency-wards-versus-commercial-preuve/

Politique en matiére d'édition et de preuve : https://outell-ai-agency.marketplace-0455.chatgpt.site/editorial-policy/
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