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OUTSELL PLAYBOOK

JOURNAL EXTERIEUR — DECISION

Veérifier la préparation d’un lancement ABM d’entreprise

QUESTION

Qu'est-ce qui devrait étre vrai avant qu'un voyage de compte ne parte en direct?

PENDANCE DU GUIDE

Une date de lancement peut créer une pression pour approuver des travaux qui sont polis individuellement mais
qui sont incomplets sur le plan opérationnel. Un message peut étre prét alors que la liste des cibles n'est pas
résolue.

Commencez ici.

Confirmer la portée et les propriétaires de compte.

VOTRE SITUATION

Compte ou cohorte

Décision de prendre

Etat de départ et exclusions

Sources de données, dates et limites
Inconnus a valider

TRAVAILLEZ PAR LE GUIDE

1. Confirmer la portée et les propriétaires de compte
Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

2. Valider les messages et les revendications
Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen
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3. Tester le parcours complet de I'acheteur
Preuves ou commentaires
Produit ou décision
Propriétaire et point d'examen
4. Veérifier 'acheminement et la mesure
Preuves ou commentaires
Produit ou décision
Propriétaire et point d'examen
5. Enregistrer la décision de lancement
Preuves ou commentaires
Produit ou décision
Propriétaire et point d'examen
COMPARER LES OPTIONS

Etat de préparation des comptes

Utile lorsque : I'ajustement, les exclusions et la propriété sont convenus

Limitation : la cartographie des comptes non résolue crée des actions contradictoires

Mesure suggérée : Approuver un compte représentatif
Pourquoi cela correspond a notre situation
Preuves nécessaires avant d'agir

Préparation au contenu
Utile lorsque : Les réclamations et les questions de I'acheteur sont prises en charge
Limitation: le vernis visuel peut cacher des preuves non étayées

Mesure suggérée : Vérifier les sources et la prochaine étape promise
Pourquoi cela correspond a notre situation
Preuves nécessaires avant d'agir

Préparation au voyage
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Utile quand: Destinations et sorties de travail fin a fin
Limitation: Les actifs individuels peuvent passer pendant que le flux échoue

Mesure suggérée: Tester le parcours complet de I'acheteur et des ventes
Pourquoi cela correspond a notre situation
Preuves nécessaires avant d'agir

Etat de préparation aux mesures
Utile lorsque : Les événements et les dossiers CRM supportent les rapports convenus
Limitation : les interactions non observées limitent les conclusions

Mesures suggérées : Couverture des documents et vérification des événements enregistrés
Pourquoi cela correspond a notre situation

Preuves nécessaires avant d'agir

ENGAGEMENT A UNE PROCHAINE ETAPE
Action choisie

Propriétaire responsable

Approbation requise

Mesure de succes et définition

Date de révision

Continuer, réviser ou arréter les criteres

Guide : https://outselll.com/fr/blogs/amm-launch-readness-checklist/

Politique en matiere d'édition et de preuve : https://outell-ai-agency.marketplace-0455.chatgpt.site/editorial-policy/
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