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OUTSELL PLAYBOOK

OUTSELL JOURNAL —
BESCHLUSSBESCHREIBUNG

Lucken in der Abdeckung der Buying Group erkennen

FRAGE

Welche Entscheidungsrollen bleiben bei einem Zielkonto ungepriift oder nicht eingebunden?

LEITFAHRZEUGE

Kontaktvolumen kann Abdeckungsliicken verdecken. Ein Account kann mehrere begeisterte Benutzer haben, aber
keinen verifizierten Budgetbesitzer, technischen Bewerter, Beschaffungsleiter oder Executive Sponsor.

HIER FREIST

Liste der erforderlichen Entscheidungen.
DEINE LAGE

Account oder Kohorte
Entscheidung zu treffen
Ausgangszustand und Ausschlisse
Evidenzquellen, Daten und Grenzen
Unbekannt zur Validierung
ARBEITEN DURCH DEN LEITFAHRT
1. Liste der erforderlichen Entscheidungen
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
2. Map Menschen und Rollen

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
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Eigentimer und Uberprifungsstelle
3. Unbekannte Deckung

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentiimer und Uberprifungsstelle
4. Einfiihrungen zustimmen

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
5. Refresh bei Meilensteinen

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
VERGLEICH DER OPTIONEN
Kontaktliste

Nutzlich, wenn: Suche nach potenziellen Teilnehmern

Einschrankung: Zeigt Namen ohne Entscheidungsrelevanz

Vorgeschlagene Aktion: Rollen zuweisen und verifizieren
Warum das zu unserer Situation passt
Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Karte der Entscheidungsrollen
Nutzlich, wenn: Planung der Bewertung Abdeckung
Einschrankung: Rollenannahmen kénnen bestétigt aussehen

Vorgeschlagene MafRnahmen: Label Vertrauen und Beweise
Warum das zu unserer Situation passt

Vor dem Handeln erforderliche Beweise
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Beziehungskarte
Nutzlich, wenn: Koordinieren Sie den Zugriff auf das Kontoteam
Einschrankung: Netzwerkzugang ist keine Autoritat

Vorgeschlagene Aktion: Bestatigen Sie den Einfluss in der Entdeckung
Warum das zu unserer Situation passt
Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Uberprifung des Geltungsbereichs
Nutzlich, wenn: Priifung der Buhne Bereitschaft
Einschrankung: Starre Checklisten schaffen Biirokratie

Vorgeschlagene MafRnahmen: Fokus auf die nachste erforderliche Entscheidung
Warum das zu unserer Situation passt

Vor dem Handeln erforderliche Beweise

ZUSAMMENFASSUNG ZU EINEM ABGEBOTENEN NACHSTEN SCHRITT
Ausgewahlte Malinahme

Verantwortlicher Eigentimer

Erforderliche Genehmigung

Erfolgsmessung und -definition

Datum der Uberprifung

Kriterien fortsetzen, Gberarbeiten oder stoppen

Leitfaden: https://outselll.com/de/blogs/missing-buying-group-coverage/

Veroffentlicher und Evidenzpolitik: https://outselll.com/de/editorial-policy/
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