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OUTSELL PLAYBOOK

OUTSELL JOURNAL —
BESCHLUSSBESCHREIBUNG

Wann tiefere Personalisierung zu frih kommt

FRAGE

Wann sollten ABM-Nachrichten spezifischer werden?

LEITFAHRZEUGE

Erhohen Sie die Detailtiefe, wenn Anforderungen und Belege sie rechtfertigen. Friihe Orientierung,
Losungsbewertung und ein Business Case fir einen bestimmten Account bendtigen unterschiedliche Inhalte.

HIER FREIST

Identifizieren Sie die aktuelle Entscheidung.
DEINE LAGE

Account oder Kohorte
Entscheidung zu treffen
Ausgangszustand und Ausschlisse
Evidenzquellen, Daten und Grenzen
Unbekannt zur Validierung
ARBEITEN DURCH DEN LEITFAHRT
1. Identifizieren Sie die aktuelle Entscheidung
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
2. Nachweis der Bereitschaft zur Aufzeichnung
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
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Eigentimer und Uberprifungsstelle
3. Wahlen Sie die passende Tiefe

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentiimer und Uberprifungsstelle
4. Koordinieren Sie den nachsten Touchpoint
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
5. Fortschritt und Lucken Uberprifen
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
VERGLEICH DER OPTIONEN
Exploration

Nutzlich, wenn: Anforderungen sind unklar

Einschrankung: Detaillierte Pitches kdnnen verfriht sein

Vorgeschlagene MalRnahme: Bieten Sie eine diagnostische Frage an
Warum das zu unserer Situation passt
Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Bewertung
Nutzlich, wenn: Kriterien entstehen
Einschrankung: Bendtigt entsprechende Nachweise

Empfohlene Aktion: Geben Sie einen fokussierten Vergleich
Warum das zu unserer Situation passt

Vor dem Handeln erforderliche Beweise
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Entscheidungsvorbereitung
Nutzlich, wenn: Investition und Lieferung werden diskutiert
Einschrankung: Unbekannte Inputs bleiben

Vorgeschlagene MalRnahmen: Annahmen und Validierung anzeigen
Warum das zu unserer Situation passt
Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Gemischte Einkaufsgruppe
Nutzlich, wenn: Rollen sind in verschiedenen Phasen
Einschrankung: Ein Account-Label kann irrefihren

Vorgeschlagene Aktion: Rollenspezifische Aufgaben abbilden
Warum das zu unserer Situation passt

Vor dem Handeln erforderliche Beweise

ZUSAMMENFASSUNG ZU EINEM ABGEBOTENEN NACHSTEN SCHRITT
Ausgewahlte Malinahme

Verantwortlicher Eigentimer

Erforderliche Genehmigung

Erfolgsmessung und -definition

Datum der Uberprifung

Kriterien fortsetzen, Gberarbeiten oder stoppen

Leitfaden: https://outselll.com/de/blogs/message-specificity-and-buying-stage/

Veroffentlicher und Evidenzpolitik: https://outselll.com/de/editorial-policy/
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