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OUTSELL PLAYBOOK

OUTSELL JOURNAL —
BESCHLUSSBESCHREIBUNG

Sieben Standort- und Kostenkriterien fir internationale ABM-Leistungen

FRAGE

Wie sollte ein Unternehmenskaufer Indien-fokussierte, globale und hybride ABM-Lieferoptionen vergleichen, ohne
anzunehmen, dass die Geografie den Preis oder die Qualitat bestimmt?

LEITFAHRZEUGE

Indien-fokussierte, multi-regionale und hybride Teams sind Lieferoptionen, um zu untersuchen, nicht automatische
Qualitats- oder Kostenrankings. Beginnen Sie damit, wo Kaufer, Verkaufer, Genehmiger und
Veranstaltungsteilnehmer tatsachlich arbeiten.

HIER FREIST

Karte den Kaufer-Fuf3abdruck.

DEINE LAGE

Account oder Kohorte
Entscheidung zu treffen
Ausgangszustand und Ausschlisse
Evidenzquellen, Daten und Grenzen
Unbekannt zur Validierung
ARBEITEN DURCH DEN LEITFAHRT
1. Karte des Kaufer-FuRBabdrucks

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
2. Standardisieren des Arbeitspakets

Nachweis oder Eingabe
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Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
3. Posten Gesamtlieferkosten

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
4. Testabdeckung und Revisionen

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
5. Einvernehmliche Kontinuitat

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
VERGLEICH DER OPTIONEN
Indien-fokussiertes Lieferteam

Nutzlich, wenn: Die vorgeschlagenen Spezialisten passen Indien Kauferkontext und erforderliche Stunden

Einschrankung: Abdeckung auf3erhalb dieser Stunden muss festgelegt werden

Vorgeschlagene Aktion: Benannte Rollen und einen Eskalationskalender anfordern
Warum das zu unserer Situation passt
Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Multi-Regional-Lieferteam
Nutzlich, wenn: Kontoarbeit benétigt mehrere Sprachen oder regionale Uberpriifungsfenster
Einschrankung: Mehr Ubergaben kénnen Verantwortung und Kosten erschweren

Vorgeschlagene MalRnahme: Priifen Sie einen bereichsibergreifenden Revisionspfad

Warum das zu unserer Situation passt
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Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Hybrid-Spezialisierungsvereinbarung
Nudtzlich, wenn: Lokales Fachwissen und eine breitere Koordination sind beide erforderlich
Einschrankung: Eigentumsliicken kénnen zwischen Mitwirkenden entstehen

Vorgeschlagene Aktion: Einen Lead und explizite Akzeptanzgrenzen zuweisen
Warum das zu unserer Situation passt

Vor dem Handeln erforderliche Beweise

ZUSAMMENFASSUNG ZU EINEM ABGEBOTENEN NACHSTEN SCHRITT
Ausgewéhlte Mal3hahme

Verantwortlicher Eigentimer

Erforderliche Genehmigung

Erfolgsmessung und -definition

Datum der Uberpriifung

Kriterien fortsetzen, Gberarbeiten oder stoppen

Leitfaden: https://outselll.com/de/blogs/india-vs-global-abm-delivery/

Veroffentlicher und Evidenzpolitik: https://outselll.com/de/editorial-policy/
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