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OUTSELL PLAYBOOK

OUTSELL JOURNAL —
BESCHLUSSBESCHREIBUNG

Fuhrungsperspektiven in nitzliche Entscheidungshilfen Ubersetzen

FRAGE

Was macht Executive Point-of-View-Inhalte fir Unternehmenskaufergruppen wertvoll?

LEITFAHRZEUGE

Eine Executive Byline macht kein Stlick aufschlussreich. Viele Artikel beschreiben eine unvermeidliche Zukuntft,
erwéahnen einen breiten Trend und enden mit einem Produktpitch.

HIER FREIST

Waéhlen Sie eine konkrete Spannung.

DEINE LAGE

Account oder Kohorte
Entscheidung zu treffen
Ausgangszustand und Ausschlisse
Evidenzquellen, Daten und Grenzen
Unbekannt zur Validierung
ARBEITEN DURCH DEN LEITFAHRT
1. Wéhlen Sie eine konkrete Spannung
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
2. Interview mit der Exekutive

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
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Eigentimer und Uberprifungsstelle
3. Testen Sie die zentrale These

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentiimer und Uberprifungsstelle
4. Entscheidungsfragen hinzufligen
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
5. Andern Sie sich dndernde Beweise
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
VERGLEICH DER OPTIONEN

Artikel mit Thesis-Lead

Nutzlich, wenn: Eine Entscheidung verdient Umdenken

Einschrankung: Erfordert eine vertretbare Ansicht

Vorgeschlagene Aktion: Testen Sie das Gegenargument
Warum das zu unserer Situation passt
Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Exekutivdiskussion
Nutzlich, wenn: Kaufer brauchen Interpretation
Einschrankung: Der Zugriff ist schwer zu skalieren

Vorgeschlagene Aktion: Erfassen Sie wiederkehrende Fragen
Warum das zu unserer Situation passt

Vor dem Handeln erforderliche Beweise
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Diagnose-Brief
Nutzlich, wenn: Teams brauchen ein Meeting-Tool
Einschrankung: Weniger Raum fur Nuancen

Vorgeschlagene Aktion: Verkniipfen Sie die vollstandige Argumentation
Warum das zu unserer Situation passt

Vor dem Handeln erforderliche Beweise

ZUSAMMENFASSUNG ZU EINEM ABGEBOTENEN NACHSTEN SCHRITT
Ausgewéhlte Mal3hahme

Verantwortlicher Eigentimer

Erforderliche Genehmigung

Erfolgsmessung und -definition

Datum der Uberpriifung

Kriterien fortsetzen, Gberarbeiten oder stoppen

Leitfaden: https://outselll.com/de/blogs/executive-point-of-view-content/

Veroffentlicher und Evidenzpolitik: https://outselll.com/de/editorial-policy/
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