OUTSELL Al ACCOUNT RELEVANCE. CLEAR OWNERSHIP.

OUTSELL PLAYBOOK

OUTSELL JOURNAL —
BESCHLUSSBESCHREIBUNG

Das ABM-Budget am tatsachlichen Account-Aufwand ausrichten

FRAGE

Wie verteilen Sie das Budget fiir Forschung, Inhalte, Aktivierung und Messung?

LEITFAHRZEUGE

Ein Channel-First-Budget kann ein ABM-Programm mit erheblicher Medienzuteilung, aber unzureichender
Forschungs-, Evidenz- oder Folgekapazitat hinterlassen. Beginnen Sie mit dem Kontoziel und der Arbeit, die
erforderlich ist, um es zu unterstitzen.

HIER FREIST

Definieren Sie das Kontoziel.

DEINE LAGE

Account oder Kohorte
Entscheidung zu treffen
Ausgangszustand und Ausschlisse
Evidenzquellen, Daten und Grenzen
Unbekannt zur Validierung
ARBEITEN DURCH DEN LEITFAHRT
1. Definieren Sie das Kontoziel

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentiimer und Uberprifungsstelle
2. Map-Arbeit und Abhangigkeiten

Nachweis oder Eingabe
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Output oder Entscheidung

Eigentimer und Uberprifungsstelle

3. Geschatzte Kapazitat und Ausgaben

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung

Eigentimer und Uberprifungsstelle

4. Vergleichen Sie vollstandige Umfangsoptionen
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung

Eigentimer und Uberprifungsstelle

5. Uberpriifung des tatséchlichen Aufwands und des Wertes
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung

Eigentimer und Uberprifungsstelle
VERGLEICH DER OPTIONEN

Kernbetriebsmittel

Nutzlich, wenn: Das komplette Account-Plan muss funktionieren

Einschrankung: Kann wenig Experimentierkapazitat hinterlassen

Vorgeschlagene MaRnahme: Finanzierung von Forschung, Uberpriifung, Ubergabe und Berichterstattung
Warum das zu unserer Situation passt
Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Aktivierungserweiterung
Nutzlich, wenn: Bestehende Arbeit kann zuséatzliche Reichweite unterstitzen
Einschrankung: Mehr Reichweite kann Follow-up Uberwaltigen

Vorgeschlagene MalRnahme: Verkaufskapazitaten prifen, bevor das Volumen steigt

Warum das zu unserer Situation passt
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Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Personalisierungserweiterung
Nutzlich, wenn: Benannte Accounts rechtfertigen tiefere Arbeit
Einschrankung: Individuelle Produktion erfordert mehr Review-Zeit

Vorgeschlagene MalRnahme: Fund-Beweis und Account-Team-Teilnahme
Warum das zu unserer Situation passt
Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Lernreserve
Nutzlich, wenn: Das Team muss ein neues Spiel testen
Einschrankung: Experimente brauchen klare Stoppregeln

Vorgeschlagene MaRnahme: Vergeben Sie einen Bounded-Test mit einer Uberpriifungsentscheidung
Warum das zu unserer Situation passt

Vor dem Handeln erforderliche Beweise

ZUSAMMENFASSUNG ZU EINEM ABGEBOTENEN NACHSTEN SCHRITT
Ausgewahlte Malinahme

Verantwortlicher Eigentimer

Erforderliche Genehmigung

Erfolgsmessung und -definition

Datum der Uberprifung

Kriterien fortsetzen, Gberarbeiten oder stoppen

Leitfaden: https://outselll.com/de/blogs/enterprise-abm-budget-planning/

Veroffentlicher und Evidenzpolitik: https://outselll.com/de/editorial-policy/
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