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OUTSELL PLAYBOOK

OUTSELL JOURNAL —
BESCHLUSSBESCHREIBUNG

Botschatften flr Finanzentscheider mit belastbarem Investitionsargument

FRAGE

Was sollte ABM-Inhalte einem CFO geben, bevor er eine Investitionsgenehmigung anfordert?

LEITFAHRZEUGE

Financial Messaging kollabiert oft in einen grof3en ROI-Prozentsatz ohne Erklarung, wie die Vorteile realisiert
werden. Ein CFO kann diese Zahl nicht ohne Baseline, Kosten, Timing und einen rechenschaftspflichtigen
Eigentliimer bewerten.

HIER FREIST

Bestatige die Investitionsabsicht.

DEINE LAGE

Account oder Kohorte
Entscheidung zu treffen
Ausgangszustand und Ausschlisse
Evidenzquellen, Daten und Grenzen
Unbekannt zur Validierung
ARBEITEN DURCH DEN LEITFAHRT
1. Bestatigen Sie die Investitionsabsicht
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentiimer und Uberprifungsstelle
2. Vollstéandige Lieferkosten

Nachweis oder Eingabe
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Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
3. Validieren von Modelleingaben

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
4. Show Downside Annahmen

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
5. Checkpoints zur Uberpriifung vereinbaren
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
VERGLEICH DER OPTIONEN
Editierbares Kostenmodell

Nutzlich wenn: Inputs kdnnen validiert werden

Limitation: Defaults kdnnen irrefiihren

Vorgeschlagene MalRnahme: Bestatigen Sie jede Annahme
Warum das zu unserer Situation passt
Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Anlagemitteilung
Ndtzlich, wenn: Ausschuss braucht einen kurzen Fall
Einschrankung: Vereinfacht die Betriebsdetails

Handlungsvorschlage: Das Arbeitsmodell anhangen

Warum das zu unserer Situation passt
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Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Gemessener Pilot
Nutzlich, wenn: Vorteile sind unsicher
Einschrankung: Addiert Zeit und Kosten

Vorgeschlagene MalRnahme: Bewertungskriterien vereinbaren
Warum das zu unserer Situation passt

Vor dem Handeln erforderliche Beweise

ZUSAMMENFASSUNG ZU EINEM ABGEBOTENEN NACHSTEN SCHRITT
Ausgewéhlte Mal3hahme

Verantwortlicher Eigentimer

Erforderliche Genehmigung

Erfolgsmessung und -definition

Datum der Uberpriifung

Kriterien fortsetzen, Gberarbeiten oder stoppen

Leitfaden: https://outselll.com/de/blogs/cfo-messaging/

Veroffentlicher und Evidenzpolitik: https://outselll.com/de/editorial-policy/
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