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OUTSELL PLAYBOOK

OUTSELL JOURNAL —
BESCHLUSSBESCHREIBUNG

Sieben Prufungen fur einen agentischen ABM-Technologiestack

FRAGE

Welche Technologieverantwortlichkeiten miissen abgedeckt werden, bevor ein Unternehmensteam Agentic ABM
zu seinem bestehenden Stack hinzufiigt?

LEITFAHRZEUGE

Beginnen Sie mit dem Kontodatensatz, den der Verkauf tatsachlich verwendet. Ein Research Agent, eine
Aktivierungsplattform und ein Dashboard kénnen dasselbe Unternehmen unterschiedlich beschreiben.

HIER FREIST

Verantwortlichkeiten des Kartensystems.

DEINE LAGE

Account oder Kohorte
Entscheidung zu treffen
Ausgangszustand und Ausschlisse
Evidenzquellen, Daten und Grenzen
Unbekannt zur Validierung
ARBEITEN DURCH DEN LEITFAHRT
1. Verantwortlichkeiten des Kartensystems
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentiimer und Uberprifungsstelle
2. Uberpriifen Sie die Kontobeziehungen

Nachweis oder Eingabe
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Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
3. Gebundene Arbeit des Agenten

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
4. Handoffs zur Aktivierung der Prifung
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
5. Abstimmung des Pilotberichts

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
VERGLEICH DER OPTIONEN
CRM-gefuhrter Operating Stack

Nutzlich, wenn: Kontobeziehungen und Verkauferaufzeichnungen mussen konsolidiert werden

Einschrankung: Forschung und Aktivierung erfordern moglicherweise zusatzliches Workflow-Design

Vorgeschlagene Aktion: Testen Sie den vollstandigen Aufzeichnungspfad eines Kontos
Warum das zu unserer Situation passt
Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Kontostand
Nutzlich, wenn: Teams bendtigen explizite, auf dem Status basierende Kontowarteschlangen
Einschrankung: Bihnenlogik kann mehrere kommerzielle Situationen verbergen

Vorgeschlagene MaRnahmen: Kunden- und Erweiterungsfélle validieren

Warum das zu unserer Situation passt
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Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Gebundener Al Workflow
Nutzlich, wenn: Recherche- oder Entwurfspfade variieren zwischen den Accounts
Limitation: Benétigt Evaluierungs-, Uberpriifungs- und Ausfiihrungsgrenzen

Vorgeschlagene Aktion: Pilot akzeptierte Outputs und Ausnahmebehandlung
Warum das zu unserer Situation passt

Vor dem Handeln erforderliche Beweise

ZUSAMMENFASSUNG ZU EINEM ABGEBOTENEN NACHSTEN SCHRITT
Ausgewéhlte Mal3hahme

Verantwortlicher Eigentimer

Erforderliche Genehmigung

Erfolgsmessung und -definition

Datum der Uberpriifung

Kriterien fortsetzen, Gberarbeiten oder stoppen

Leitfaden: https://outselll.com/de/blogs/agentic-abm-technology-stack/

Veroffentlicher und Evidenzpolitik: https://outselll.com/de/editorial-policy/
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