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OUTSELL PLAYBOOK

OUTSELL JOURNAL —
BESCHLUSSBESCHREIBUNG

Acht Wege, SAP-Dienstleistungen mit Account-Plays zu unterstitzen

FRAGE

Wie kann die Arbeit von Agentic Accounts die kommerzielle Bewertung von SAP-Services unterstiitzen?

LEITFAHRZEUGE

Die Nutzung von SAP durch ein Account identifiziert keine Servicemdglichkeit. Fragen Sie, welchen
Geschaftsprozess, welche Implementierung, welche Migration oder welche Unterstiitzung der Kéufer in Betracht
zZieht.

HIER FREIST

Definieren Sie die Projektfrage.

DEINE LAGE

Account oder Kohorte
Entscheidung zu treffen
Ausgangszustand und Ausschlisse
Evidenzquellen, Daten und Grenzen
Unbekannt zur Validierung
ARBEITEN DURCH DEN LEITFAHRT
1. Definieren Sie die Projektfrage

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentiimer und Uberprifungsstelle
2. Rechenschaftspflichtige Gutachter

Nachweis oder Eingabe
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Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
3. Abhangigkeiten des Dokumentdienstes
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
4. Uberpriifen Sie den Account Brief
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
5. Malnahme akzeptiert nachste Schritte
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
VERGLEICH DER OPTIONEN
Transformationshypothese

Nutzlich, wenn: Ein potenzielles Projekt muss validiert werden

Einschrankung: Offentliche Signale kénnen mehrdeutig sein

Vorgeschlagene Aktion: Bestétigen Sie die Frage des Kaufers
Warum das zu unserer Situation passt
Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Clusterbasierte Dienste spielen
Ntzlich, wenn: Accounts teilen ein Bewertungsproblem
Limitation: Projektumgebungen unterscheiden sich noch

Vorgeschlagene MaRnahmen: Uberpriifung technischer Annahmen

Warum das zu unserer Situation passt
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Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Named-Account-Dienste
Nutzlich, wenn: Ein Materialprojekt erfordert Tiefe
Einschrankung: Bendgtigt Fachprifung und Zugang

Vorgeschlagene MalRnahmen: Einvernehmliche Beweise und Lieferumfang
Warum das zu unserer Situation passt

Vor dem Handeln erforderliche Beweise

ZUSAMMENFASSUNG ZU EINEM ABGEBOTENEN NACHSTEN SCHRITT
Ausgewéhlte Mal3hahme

Verantwortlicher Eigentimer

Erforderliche Genehmigung

Erfolgsmessung und -definition

Datum der Uberpriifung

Kriterien fortsetzen, Gberarbeiten oder stoppen

Leitfaden: https://outselll.com/de/blogs/agentic-abm-for-sap-services/

Veroffentlicher und Evidenzpolitik: https://outselll.com/de/editorial-policy/
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