OUTSELL Al ACCOUNT RELEVANCE. CLEAR OWNERSHIP.

OUTSELL PLAYBOOK

OUTSELL JOURNAL —
BESCHLUSSBESCHREIBUNG

Sieben Wege, Enterprise-KI mit konkreten Nachweisen zu vermarkten

FRAGE

Wie kann Account-basierte Arbeit eine Enterprise Al-Proposition leichter bewerten lassen?

LEITFAHRZEUGE

Ein Enterprise Al-Pitch wird nitzlich, wenn er eine bestimmte Aufgabe, den Betriebskontext und das gewlinschte
Ergebnis erklart. Breite Versprechungen uber Intelligenz oder Transformation lassen Rezensenten das Angebot in
ihre eigene Arbeit Ubersetzen.

HIER FREIST

Definieren Sie den Workload.

DEINE LAGE

Account oder Kohorte
Entscheidung zu treffen
Ausgangszustand und Ausschlisse
Evidenzquellen, Daten und Grenzen
Unbekannt zur Validierung
ARBEITEN DURCH DEN LEITFAHRT
1. Definieren Sie die Workload

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentiimer und Uberprifungsstelle
2. Erforderlicher Nachweis der Karte

Nachweis oder Eingabe
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Output oder Entscheidung

Eigentimer und Uberprifungsstelle

3. Einvernehmen Uber die Bewertungskriterien
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung

Eigentimer und Uberprifungsstelle

4. Uberpriifung von Antragen und Eigentumsverhéltnissen
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung

Eigentimer und Uberprifungsstelle

5. Akzeptierte Kauferaufgaben verfolgen

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung

Eigentimer und Uberprifungsstelle
VERGLEICH DER OPTIONEN

Produktgefuihrte Bewertung

Nutzlich, wenn: Ein einfacher Kauf kann unabhéngig bewertet werden

Einschrankung: Weniger Unterstiitzung flr organisatorische Genehmigung

Vorgeschlagene Malinahme: Klarstellung von Produkt- und Studiennachweisen
Warum das zu unserer Situation passt
Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Cluster von Evidenzkonten
Ntzlich, wenn: Accounts teilen eine wesentliche Kl-Entscheidung
Limitation: Workload-Bedingungen variieren noch

Vorgeschlagene MalRnahme: Validierung gemeinsamer Bewertungsfragen

Warum das zu unserer Situation passt
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Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Named-Account-Bewertungsunterstiitzung
Nutzlich, wenn: Ein wichtiges Projekt braucht maRgeschneiderte Beweise
Einschrankung: Erfordert Zugang und fachliche Uberpriifung

Handlungsvorschlage: Umfang und Akzeptanzkriterien vereinbaren
Warum das zu unserer Situation passt

Vor dem Handeln erforderliche Beweise

ZUSAMMENFASSUNG ZU EINEM ABGEBOTENEN NACHSTEN SCHRITT
Ausgewéhlte Mal3hahme

Verantwortlicher Eigentimer

Erforderliche Genehmigung

Erfolgsmessung und -definition

Datum der Uberpriifung

Kriterien fortsetzen, Gberarbeiten oder stoppen

Leitfaden: https://outselll.com/de/blogs/agentic-abm-for-ai-companies/

Veroffentlicher und Evidenzpolitik: https://outselll.com/de/editorial-policy/
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