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OUTSELL PLAYBOOK

OUTSELL JOURNAL —
BESCHLUSSBESCHREIBUNG

Ein ABM-Dashboard fuir Entscheidungen und Umsetzung gestalten

FRAGE

Was sollte ein ABM-Dashboard zeigen, damit Account-Teams entscheiden kdnnen, was als nachstes zu tun ist,
ohne Aktivitat mit Fortschritt zu verwechseln?

LEITFAHRZEUGE

Ein Dashboard schlagt fehl, wenn jede Metrik gleich prominent ist und niemand eine Entscheidung benennt.
Aktivitat, Deckung durch Kaufgruppen, Opportunitatsentwicklung und kommerzielle Ergebnisse laufen auf
unterschiedlichen Zeitskalen.

HIER FREIST

Name der Uberpriifungsbeschliisse.

DEINE LAGE

Account oder Kohorte
Entscheidung zu treffen
Ausgangszustand und Ausschlisse
Evidenzquellen, Daten und Grenzen
Unbekannt zur Validierung
ARBEITEN DURCH DEN LEITFAHRT
1. Bezeichnung der Uberprifungsbeschliisse
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
2. Erstellen Sie eine Account Action Table

Nachweis oder Eingabe
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Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
3. Expositionsfilter und Frische

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
4. Link zu unterstiitzenden Aufzeichnungen
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
5. Beispiele fur bekannte Testkonten
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
VERGLEICH DER OPTIONEN
Executive Outcome View

Nutzlich, wenn: Entscheidungen zur Programmzuweisung

Einschrankung: Lags Girokonto Arbeit

Vorgeschlagene Aktion: Zeigen Sie reife Kohorten
Warum das zu unserer Situation passt
Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Tabelle mit den MaRnahmen
Nutzlich, wenn: Woéchentliche Verkauferkoordination
Einschrankung: Bedarf an aufrechterhaltenem Eigentum

Vorgeschlagene Aktion: Aktionen und Daten zuweisen

Warum das zu unserer Situation passt
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Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Diagnosekohortenansicht
Nutzlich, wenn: UngleichmaRige Leistung erklaren
Einschrankung: Kann kleine Proben fragmentieren

Vorgeschlagene Aktion: Zahlen und Definitionen beibehalten
Warum das zu unserer Situation passt

Vor dem Handeln erforderliche Beweise

ZUSAMMENFASSUNG ZU EINEM ABGEBOTENEN NACHSTEN SCHRITT
Ausgewéhlte Mal3hahme

Verantwortlicher Eigentimer

Erforderliche Genehmigung

Erfolgsmessung und -definition

Datum der Uberpriifung

Kriterien fortsetzen, Gberarbeiten oder stoppen

Leitfaden: https://outselll.com/de/blogs/abm-dashboard-design/

Veroffentlicher und Evidenzpolitik: https://outselll.com/de/editorial-policy/

outselll.com OUTSELL DOCUMENT | 3



